thinkTech:
Ein Erfahrungsbericht

Kundengesprach

Fur unser Kundengespréch mussten wir zunéchst eine
Prasentation Uber die Firma erstellen. Als wir diese
fertiggestellt hatten, kam auch schon als néchstes das
Kundengesprach. Wir holten unseren Kunden vor dem
Firmengebaude ab und gaben ihm zunéachst eine kleine
Rundfiihrung durch das Firmengelande. Dann brachten
wir ihn in unseren vorbereiteten Raum, wo wir die
Prasentation vorstellten. Wir bekamen im Anschluss
unsere Auftrdge von dem Kunden. Wir sollten eine
Minidosiermaschine bauen und noch einen passenden
Zeitplan erstellen. Nach dem Gespréch begleiteten wir

den Kunden mit nach drauBen und verabschiedeten ihn.

Lager

HACKER

utomation

Im Lager haben wir gelernt, wie man Lieferscheine richtig liest und
auswertet. AuBerdem wie man die einzelnen Bauteile richtig aus dem
Lager heraussucht. Wir haben auch gelernt, wie man sich beim
Arbeiten am Paternoster richtig verhalt und wie man diesen richtig
bedient. Wahrend des Arbeitens im Lager wurden wir auch damit
vertraut gemacht, wie man die geforderten Teile verpackt und
letztendlich ordnungsgeman beschriftet.

Maschine

Zum Bau unserer Minimaschine mussten
wir uns als erstes mit dem Entwickeln des
3-D Modells vertraut machen.
AnschlieBend haben wir die Teile einzeln
ausgedruckt, danach zusammengesetzt
und zusammengebaut. Im Anschluss
haben wir die geloteten Kabel verlegt und
angeschraubt. Am Ende haben wir die
Maschine nach ihrer Funktion gepruft.

Elektronik

In der Elektronikabteilung haben wir unsere
Maschine verkabelt und haben gelernt zu
l6ten. Dabei haben wir Kabel fur unsere
Maschine zurechtgeschnitten und gelernt, wie
man Kabel abisoliert und danach die Kabel
wieder verbindet.
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